Zaciname farmarit Prakticky radce od A do Z

1.

Sbér informaci, rozhodovani

V soucasné dobé je mozné pozorovat urcity navrat mla-
dych lidi k zemédélstvi. Objevuji se malé ovéi farmy,
zelinafstvi, zpracovny ovoce a zeleniny, syrarny apod.
Zemédélské podnikani ma podobné principy jako jaka-
koli jina podnikatelska c¢innost - provozuje se vétsinou
za Gcelem zisku, je nutné sledovat ekonomické ukaza-
tele, legislativu, podléha kontrolam apod.

Na druhou stranu jsou zde urditéd specifika, kterd si musi

uvédomit kazdy zdjemce o zemédélské hospodareni na

venkové:

Zavislost na pocasi: rozdily teplot, srdzky, sucho, snih, atd.
Rozdilnost podminek: pidni druh a typ, podnebi, svazi-
tost, nadmorska vyska.

Brzké vstavani, nemoznost odjet na dovolenou, sezdn-
nost praci.

Zavislost na odbytovych cenédch v zemédélské
prvovyrobé.

Velké mnozstvi predpist.

Finan¢ni ndrocnost.

Je vhodné vie dopredu poradné promyslet, zvazit vSechny
moznosti. Kazdy by si mél v klidu dat na stdl ddlezité infor-
mace a udélat si analyzu toho, co ho ¢eka. Zjistit si vie

o svych zdrojich (puda, zvifata, finance, budovy), ¢asovych
moznostech, odbytu apod. Minimalné je potieba si zodpo-
védét nasledujici otazky:

V jakém oboru zemédélstvi chci podnikat (rostlinna
vyroba, zivocisna vyroba, zpracovani, agroturistika, ...)?
Méam k dispozici zemédélskou pidu ¢ budovu/budovy
v mist&, kde chci hospodafit (vlastni, pronajaté)?
Hospodafim v rdmci rodiny na existujici farmé ¢&i zadi-
nam sam od zacatku?

Mém finanéni prostfedky do zac¢atku?

Jaké jsou mé zkuSenosti se zemédélstvim? Mam vzdé-
l&ni v této oblasti?

Jsem pfripraven na omezeni, plynouci z Zivota na ven-
kové a na farmé (omezena dostupnost lékare a uradd,
velké ¢asové zaneprézdnénost apod.)?

Jsou v mém okoli dalsi farmy stejného zaméreni, dé se
s nimi navazat spoluprace?

V pfipadé prodeje produktd a potravin z farmy - jsou
v okoli farmy né&jakd mésta a vesnice, jak daleko, jsou
zde prodejny a restaurace?

Pokud si dokazi tyto dotazy pozitivné zodpovédét, je vhodné
prikroéit k vypracovani jednoduchého podnikatelského
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Podnikatelsky plan

Zaméfeni ¢innosti farmy (rostlinnd vyroba, Zivocisna
vyroba, sluzby, agroturistika aj.), rozsah (plocha pady,
pocet zvitat, budovy), zplsob hospodareni (konvenéni,
integrovana produkce, ekologické).

MoZnosti rozvoje: napojeni na zpracovani, napojeni na
existujici farmy, situace na trhu s paddou apod.

Pravni forma podnikani: fyzicka osoba (FO), pravnicka
osoba (PO).

Misto podnikéni: popis farmy, popis tzemi (chrdnéna
krajinna oblast, volné krajina, podhorska oblast apod.).
Prehled o farméch v okoli: Konkurence? Spoluprace?
Pracovni sily: Partner? Rodina? Zaméstnanci?

Vstupni finanéni naklady.

Casovy harmonogram

Pfiprava na zahéjeni ¢innosti: vyfizovani opravnéni,
tvorba ndjemnich a kupnich smluyv, jednéni's bankami,
shromazdovani informaci.

Zajisténi nezbytnych technologii: vybaveni stéji, strojni
vybaveni apod.

Realisticky odhad prvnich vynost zemédélské ¢innosti.

Marketingovy (obchodni) plan

Co bude maj produkt: Prvovyroba? Zpracovani?

Kdo budou moji zékaznici: Navstévnici farmy? Navstév-
nici farmarskych trh(? Vykupny, obchody, restaurace?
Propagace: Jak budu svou farmu a svou produkci pro-
pagovat? Zucastnim se né&jaké propagadni akce (vystavy,
seminare, soutéze)?

Realisticky pfehled konkurence v okoli: produkty, zpa-
soby propagace apod.

Financni plan

Nutné néklady, k zah&jeni ¢innosti: koupé ¢&i prondjem
budov a vybaveni, smlouvy, zajisténi opravnéni k podni-
kani, vybaveni provozovny a kanceléte apod.

Mésiéni nédklady: najmy, PHM, elektfina, plyn, voda,
odvody na socidlni a zdravotni pojisténi.

Realisticky odhad vynosl ze zemédélské ¢innosti (za
kolik produkci prodam - srovnat s literaturou, dobrym
zdrojem casopis Zemédélec, zkudenosti kolegt).
Finanéni toky (v bance se tomu fiké cash-flow): dostupné
finanéni prostiedky béhem roku (je nutné byt pfipraven
na to, ze napt. Pfi prodeji zvitat médm pravidelné mésiéni
naklady, ale vynosy az pfi prodeji zvifete!).

Zdroje financovani: vlastni zdroje, pajcky, Gvéry, projek-
tové moznosti apod.

Pokud si zvladneme tyto podklady kvalitné
a realisticky pFipravit (s pomoci rodiny, pra-
tel, zemédélskych poradcii kolegu apod.), ukazi

planu, ktery nam ukéaze, jak jsme na tom pFed tim, nez

se vrhneme do préace, na jaké oblasti se zaméfit, na co si

dét pozor apod. Podnikatelsky plan shrnuje a specifikuje
v8echny nase moznosti, je vystupem pro ¢asovy harmo-
nogram (udélame si predstavu, kdy mazeme nasich cilt
realné dosdhnout), marketingovy plan (jak a co bude proda-
vat, komu a kam) a finan¢ni plan, ktery nam rekne, co nas to
bude stat, kde muzeme ziskat finanéni zdroje apod.

nam, jak dob¥e jsme na zahajeni zemédélského
podnikani pfipraveni, na co si dat pozor apod.
Vyvaruji nas pokud mozno budoucich problému
a neocekavanych situaci.
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